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MỤC TIÊU
Tìm vị trí quản lý hoặc tư vấn, trợ lý bán hàng cho một công ty đa quốc gia.

BẢN TÓM TẮT 

Một chuyên viên vớI hơn 12 năm kinh nghiệm giúp một doanh nghiệp phát triển và tạo dựng một vị thế mạnh trên thị trường. Có kinh nghiệm về xuất nhập khẩu, tiếp thị, quản lý, tư vấn, khả năng viết và biên tập. 

Chú trọng đến dịch vụ chăm sóc khách hang, phấn đấu đạt được mục tiêu phát triển của công ty, có tính tổ chức cao, chấp hành đúng nộI quy làm việc của công ty và đạo đức nghề nghiệp . 

BẰNG CẤP
· Kỹ năng viết báo và báo cáo, biên tập và giao tiếp tốt. 

· Có kỹ năng giao tế tốt và có khả năng giao dịch vớI nhiều khách hang khác nhau. 

· Thành thạo tin học văn phòng như: WINDOWS, MS và Internet. 

· Khả năng đạt được các mục tiêu trước mắt và lâu dài của công ty.

· Có khả năng phân tích, lên kế hoạch, quản lý và xác định động cơ phát triển doanh nghiệp. 

KINH NGHIỆM LÀM VIỆC 

07/ 1999 đến nay
Thành phố HCM Công ty Quản lý Doanh nghiệp Vina.
Giám đốc điều hành thương mạI điện tử tạI thành phố HCM
Lập kế hoạch giao dịch thương mại điện tử và liên lạc với 1 Pai.com để tham gia bán đấu giá điện tử tại Việt Nam. Tìm kiếm thị trường cho các sản phẩm điện tử và thiết lập mối quan hệ với những nhà sản xuất cung cấp các thiết bị điện tử. 

Việt Nam
1998 - 07/ 1999 Công ty TNHH Quản lý thương mại TVS.
Trưởng phòng mua
Tìm mua và đánh giá các sản phẩm quảng cáo trên truyền hình. Tìm đọc và đánh giá các mẩu quảng cáo của sản phẩm trên truyền hình. Phê duyệt các đề án mua hàng. Kiểm tra và đánh giá bằng L/C. Có trách nhiệm điều phối và cải tiến năng lực làm việc của các bộ phận trong công ty và khách hàng. Tham khảo ý kiến chuyên môn để lập kế hoạch marketing bằng cả tiếng Anh và tiếng Việt. Lập kế hoạch phát triển doanh nghiệp. Viết và biên soạn các sản phẩm của Việt Nam sang tiếng Anh. Cung cấp những thông tin cập nhập về các quy định pháp lý ở Việt Nam. Tìm kiếm thông tin trên Internet và theo dõi trong Outlook express để liên lạc với khách hàng, đối tác, các nhà cung cấp cũng như tìm kiếm các sản phẩm thiết thực cho công ty qua mạng. Đào tạo và giúp đỡ các sinh viên thực tập tại các trường đại học. 

Đồng Nai, Việt Nam
1998 - 1996 Tập đoàn Pacific ( VIỆT NAM )
Trưởng phòng mua
Mua và bán các máy móc và thiết bị cũ cũng như những khuôn nhà tiền chế từ Châu Âu và Ca na đa. Hàng ngày giao dịch với khách hàng để tìm hiểu và đáp ứng nhu cầu của họ. Biên dịch và thiết kế các phụ kiện và tài liệu phụ trợ bán hàng. 

Thành phố Hồ Chí Minh
1996 - 1992 Công ty Xuất Nhập Khẩu Sài Gòn 
Giám đốc
Xuất khẩu máy móc sang Châu Phi và các sản phẩm điện tử sang Châu Âu và Mỹ. Thiết lậo mối quan hệ với khách hàng ở Anh quốc và những nhà sản xuất ở Việt Nam. 

Thành phố Hồ Chí Minh
1992 - 1987 Công ty Nhập Khẩu Sài Gòn
Thay mặt chính quyền địa phương để nhập các dây chuyền sản xuất và nguyên liệu thô tử Châu Âu và các nước Châu Á với khối lượng lớn. Đàm phán với những nhà cung cấp và quản lý các dự án dài hạn. Giải quyết những vấn đề của khách hàng. Đào tạo và giúp đỡ các sinh viên thực tập. Đã từng đến Châu Âu năm lần và tham gia các khoá huấn luyện ngắn hạn về việc nhập khẩu thiết bị. 

Thành phố Hồ Chí Minh
1987 - 1983 Trường Đại học Y Sài Gòn
Giảng viên
Dạy Tiếng Anh cho giáo viên và sinh viên y khoa.

BẰNG CẤP KHEN THƯỞNG
· Chứng chỉ Kinh tế. 

· Chứng chỉ dịch thuật.

HỌC VẤN
Sài gònai, P. R. Việt Nam
Trường Đại học Sư Phạm Sài Gòn
Cử nhân Anh văn
Chuyên ngành 2: Thương mại quốc tế

SỞ THÍCH VÀ HOẠT ĐỘNG CÁ NHÂN
Bơi, vi tính, Internet và viết báo. 

CÁC THÔNG TIN KHÁC
Sức khoẻ tố, không hút thuốc, có gia đình và một con. 
